M ANKETA

NaHLAS z TRHU

1. Ctete pravidelné (alespoti dvakrdt tydné) informace z mailingi
a webovych portdlii distributorii a vyrobcii?

2. Jak se vam v Q1 2015 dafilo (z pohledu obratu)? A jak se u vds vyvijel

prodej notebookii a desktopii?

majitel,
In Copy

Divam se na obcasniky

hlavné kvili cenovym
»trhdakdm® Jinak neserfu-
ji a cilené neshdnim infor-
mace. Diivod je jednoduchy - nemém na to
¢as. Pokud néjakou informaci nutné potfe-
buji, tak si ji sezenu. Obecné mdm rad kratké
vytahy s odkazem pro vice tidaji v pfipadé
zdjmu, Naopak mé odradi nékolikastrankovy
dokument, byt by byl zajimavy.

Tomas Pilsky

obchodni feditel,
CZC.cz

A

Vzhledem k charakteru

prezentovanych infor-
maci jsou weby a newslet-
tery distributort zajimavé
hlavné pro nakupéi ¢ produktové manazery.
Informace by pro né viak byly daleko uZite¢-
néj$i v segmentované podobé. Mé osobné by
ptimél tyto stranky navitévovat obsah, ktery
by se vénoval déni na poli IT obecné a pravi-
delné pfinddel informace o tom, jakym smé-
rem se trh ubira.

vykonny Feditel,
Exasoft

Snazim se je ¢ist, pokud

jsou alespon trosku za-
jimavé, Nejuzitecnéjsi jsou
pro mne informace o pro-
duktovych novinkdch veetné udaje, v ¢em je
produkt lepsi, a pak informace z trhu - t¥eba
o trznich podilech v daném segmentu.

Stanislav Skalicka

obchodni feditel,
SWs

Q1 2015 byl pro SWS mi-

mofadné uspésny, dosahli
jsme celkoveé 16% ndrtistu ob-
ratu, Stejné tak se dafilo note-
booktim, které kusové vyrostly o 60 %, obratoveé
042 %. K témto &islim je oviem nutné pozname-
nat, 7e jsou ovlivnéna prodejem notebookd s OS
Bing do firem, které na né¢ dostaly specidlni pod-
minky s tim, 7e si je musi vzit na sklad. Coz bude
znamenat, Ze se prodej z distribuce téchto note-
booki v Q2 zpomali. Souvisi to s koncem fiskal-
niho roku u mnoha vyrobeti a s hodnocenim jed-
notlivych zastoupent.

Vladimir Prinke

obchodni feditel,
eD' system Czech

Prvni kvartal kalendai-

niho roku se veelku vy-
dafil. Prodeje ndm meziro¢-
né vyrostly o vice nez 19 %.
Co se tyce desktopi, tam prodeje na kusy stag-
novaly, stejné tak i v objemu trzeb (nevyrazné
odchylky). Naopak prodeje notebook na po-
¢ty kusti vyrostly zhruba o 10 %, ale v objemu
prodejti to diky poklesu cen délalo -2 %.

obchodni feditel,
AT Computers

Triby v prvnim &tvrtle-

ti 2015 rostly v nadf spo-
le¢nosti hezkou hodnotou
pfes 10 %. Velky vliv na to
mél, vzhledem k velkému zéjmu prodejniho
kanalu, prodej podita¢i a notebooki. Obdvam
se, Ze fada z téchto ndkupd byla predzéso-
benim, coz by ovlivnilo prodeje v aktualnim
kvartdlu, kalendainim Q2.

David Petrovi¢

obchodni feditel,
100Mega Distribution

Z hlediska celkového

obratu méme 6% nd-
rist meziroéné. V PC jsme
u HAL3000 zaznamena-
li pokles zhruba o 28 %, protoZe jsme omezi-
li prodej nejlevnéjsich Bing sestav vzhledem
k restrikcim od Microsoftu. Levnd PC jsou
navic nahrazovédna prodejem levnych note-
bookti, co? je daléi ditvod, pro¢ prodeje klesa-
ly. Na druhou stranu se ndm zved4 primér-
nd prodejni cena, protoZe nejproddvanéjiimi
pocitaci v portfoliu HAL3000 se stdvaji her-
ni sestavy.

Pripravil: Matéj Cuchna

A jaky je vas nazor?

Mate co fict k témattim, kterd se objevuiji v rubrice NaHLAS z TRHU, ale zatim jsme
vas neoslovili? Nevéhejte. Zajima nas, co si myslite, a radi se o vas nazor podélime
s ostatnimi. Mate otézky na vyrobce a distributory? ChannelWorld vdm davé moznost
se zeptat viech naraz na jednom misté. Uvitdme tipy na nazorové dotazy do dal3ich
vydani. Pokud mate svij tip nebo byste radi pfidali svij postoj k ostatnim,
dejte nam védét na channelworld@idg.cz.
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